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Contrato de Distribuicao

Cada vez mais, as empresas recorrerem a
contratos especificos e diversificados para
viabilizar o escoamento da sua producao
através do trabalho prestado por terceiros,
delegando a outras pessoas, fisicas ou
juridicas, as tarefas que caberiam a um
sector interno, distribuindo os seus produtos
com menores custos.

A abertura dos mercados internacionais
através da globalizacdo e a crescente
voracidade do Estado arrecadador através do
sistema tributario, fomentaram a busca, pela
empresa contemporanea, de solugdes para
escoar a sua producdao com maior rapidez,
seguranga e ao mais baixo custo, com vista
a colocar os seus produtos em mercados
cada vez mais longinquos.

Existem diversas modalidades contratuais

que atendem a este fim, algumas
regulamentadas, outras nao,
nomeadamente: contrato de mandato

comercial, contrato de distribuicdo, contrato
de representacdo, contrato de comissédo,
contrato de agéncia.

O contrato de distribuicdo é o contrato
mediante o qual uma das partes (o
distribuidor) se obriga a adquirir da contra-
parte determinada quota de bens para
posterior colocacdo no mercado, em
determinada zona, por conta e risco proprio.
Traduz-se, portanto, num conjunto de
compras para posterior revenda.
Tratando-se de um contrato inominado, nao
é disciplinado ou regulado expressamente
pelo Codigo Civil, Cdédigo Comercial ou
nenhuma lei extravagante. Todavia, esta
modalidade de contratos é permitida desde
que o seu conteldo ndo contrarie a lei, os
bons costumes e o0s principios gerais de
direito.

Ora, na medida em que a analogia das
situacbes o justifique, o contrato de
distribuicdo sera regulado pelas normas
aplicadveis ao contrato de agéncia. Na
realidade, ambos se prestam ao mesmo
objecto mediato: promover de forma
continuada ou ndo eventual, os negocios
mercantis do proponente, sem dependéncia
hierarquica, em troca de uma remuneragao a
base de comissdes, dentro de uma zona pré-
determinada.

Mediante acordo escrito das partes, ao
distribuidor pode ser concedido o direito de
exclusivo, ficando a outra parte impedida de

utilizar, dentro da mesma zona, outros
distribuidores.

Salvo estipulacdo em contrario, todas as
despesas com o exercicio normal da sua
actividade de distribuicdo correm por conta
do distribuidor.

A especial relacao que se estabelece entre as
partes neste tipo de contrato manifesta-se,
ainda, no facto de o distribuidor estar
obrigado a respeitar as instrugdes do
principal (sem, porém, por em causa a sua
autonomia em relacdo aquele) e a politica da
empresa, colocar a disposicdo do principal
todas as informacdes que lhe forem pedidas,
prestando esclarecimentos sobre a situacdo
de mercado e prestando contas quando
necessario, e sempre nos termos acordados.
A retribuicdo € um elemento essencial do
contrato. Esta tem um caracter variavel e
pode apresentar-se sob a forma de comissao
ou percentagem. Pode, ainda, o distribuidor
ser retribuido pelo facto de a aquisicdo da
mercadoria ser efectuada com um desconto
comercial sobre o prego de venda.

A lei impde ao distribuidor a obrigagao de,
mesmo apds a cessagdo do contrato, ndo
utilizar ou revelar a terceiros informacdes
que a outra parte lhe tenha confiado ou cujo
conhecimento Ihe tenha advindo no exercicio
da actividade (Obrigagdo de segredo) e
ainda a ndo exercer actividade concorrente
com a do principal na zona convencionada
durante um determinado periodo
estabelecido no contrato, o qual pode ir até
ao maximo de 02 anos (Obrigagdo de nao
concorréncia). As partes podem
convencionar um valor a pagar pelo principal
como contrapartida desta obrigacdo de nao
concorréncia.

Do regime juridico do contrato de agéncia,
aplicadvel ao contrato de distribuicdo nos
termos supra-referenciados, ressalta uma
preocupacdo em tutelar os clientes. Desta
forma, decorre da lei o dever de o
distribuidor informar os interessados sobre
os poderes que possui, nomeadamente
através da afixacdo de letreiros ou nos
documentos utilizados no exercicio da sua
actividade, tais como facturas, recibos, papel
de correspondéncia, etc.

Em geral, o contrato de distribuicdo pode
cessar:

a) por mutuo acordo — neste caso, o acordo
deve constar de documento escrito, por
razoes de seguranca;
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b) por caducidade — o contrato cai por si,
sem necessidade de qualquer manifestagao
de vontade das partes, findo o prazo de
vigéncia estabelecido;

c) por denldncia — sé é permitida nos
contratos celebrados por tempo
indeterminado, e desde que comunicado ao
outro contraente, por escrito, com a
antecedéncia minima de i) 1 més para
contratos com menos de um ano; ii) 2 meses
para contratos que ja tenham iniciado o
segundo ano de vigéncia; iii)) 3 meses nos
restantes casos. As partes podem acordar
um tempo de pré-aviso diferente, desde que
este ndo seja inferior ao legalmente fixado.
O pré-aviso destina-se apenas a evitar
rupturas bruscas em prejuizo do outro
contraente. O desrespeito dos prazos
estabelecidos impde a obrigacdo de
indemnizar o outro contraente;

d) por resolugdao — pode ser resolvido por
qualquer das partes, desde que a resolucao
seja motivada e se encontrem verificados os
seus fundamentos. A lei exige que a falta de
cumprimento que justifica a resolugdo se
revista de especial importancia, quer pela
sua gravidade, quer pelo seu caracter
reiterado. Caso o incumprimento que origina
a resolugdo do contrato seja imputavel a
uma das partes, esta devera indemnizar a
parte nao culposa.

Reveste algum interesse nesta area, tecer
umas breves consideragdes sobre o contrato
de distribuicdo selectiva e o contrato de
distribuicdo autorizada, cada vez mais
frequentes.

O distribuidor selectivo € um comerciante
independente que compra para revenda,
actuando em seu nome e por conta prépria.
Sdo principalmente os titulares de grandes
marcas, especialmente de produtos de luxo e
de alta tecnicidade, que recorrem a este tipo
de contrato com o fito de controlar a

distribuicdo e assegurar o prestigio da marca
e a qualidades dos servigos mediante uma
apurada seleccdao de revendedores e de
instalacbes comerciais adequadas. Essa
seleccdo funda-se no cumprimento de
apertados requisitos, normalmente de ordem
qualitativa, sé fornecendo os seus produtos a
esses revendedores. Contudo, nada impede
que o revendedor comercialize outros bens
concorrentes mas s6 pode adquirir os
produtos junto do fabricante ou de outro
revendedor seleccionado. Desta forma, nao
beneficia de qualquer direito de exclusivo,
podendo outro distribuidor selectivo da
mesma marca operar perto de si.

Essencial se torna que entre as partes se
estabelecam lagos de colaboragdo, mediante
um contrato através do qual se defina e
execute a politica comercial do fabricante e
se proceda a integracdo do revendedor na
rede de distribuicdo selectiva.

No que concerne o contrato de distribuicdo
autorizada, este exprime uma ainda menor
integracdo do distribuidor na rede do
fabricante do que o contrato de distribuicao
selectiva. Os critérios de seleccdo dos
revendedores autorizados sdo muito menos
rigorosos do que naquele e o controlo pelo
fabricante também é inferior, ndo estando
este impedido de vender os seus produtos a
revendedores ndo autorizados.

Em resumo, o contrato de distribuicdo é uma
forma de garantir uma relagdo comercial
especial entre duas pessoas juridicas,
estabelecendo as condigbes dessa parceria.
Uma das partes garante condigdes mais
favoraveis a outra, a saber, o distribuidor ou
empresa distribuidora, seja em relagdao ao
preco, seja em relacdo as condicGes de
pagamento, com o fito de viabilizar a
distribuicdo dos seus produtos na regido
geografica em que este actua, contribuindo
para favorecer o progresso econémico.
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